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Accountmanager - Tiel

Ben jij de nieuwe accountmanager in Tiel die energie haalt uit sterke klantrelaties én
het scoren van nieuwe deals? Met een salaris tot €5.000, auto van de zaak en een
aantrekkelijke bonusregeling ligt er hier een commerciéle uitdaging voor je klaar.

Samenvatting

Locatie: Tiel
Dienstverband: Fulltime
Salaris: tot 5.000

Accountmanager Tiel

Ben jij klaar voor een commerciéle uitdaging waarin je langdurige klantrelaties
opbouwt én resultaten boekt? Als accountmanager werk je met innovatieve A-merk
apparaten die organisaties in zorg, industrie, food en hospitality helpen efficiénter te
werken. Hier draait het niet om snelle deals, maar om slimme trajecten waar jij het
verschil maakt.

Over de functie

Je bent de schakel tussen klant en organisatie. Je onderhoudt bestaande relaties en
ontwikkelt nieuwe kansen in de Nederlandse markt. Je adviseert klanten, pakt
vraagstukken op, signaleert groeimogelijkheden en zorgt voor concrete offertes.

Dankzij jouw commerciéle en communicatieve vaardigheden til je relaties naar een
hoger niveau en lever je een directe bijdrage aan de groei.

Wat ga je doen?
» Relaties onderhouden en uitbreiden bij bestaande klanten
e Nieuwe business ontwikkelen en leads opvolgen
o Offertes opstellen, onderhandelen en deals sluiten
e Klantwensen vertalen naar productontwikkeling en softwaremogelijkheden

e Demo’s verzorgen in de showroom en presentaties geven op (internationale)
beurzen

e Actief bijdragen aan nieuwsbrieven, mailings en commerciéle communicatie
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e Salesdoelstellingen behalen en rapporteren aan het management

Over het bedrijf

De organisatie is marktleider in slimme kledinguitgifteapparaten. Betrouwbaarheid,
kwaliteit en innovatie staan centraal. Het team werkt professioneel en collegiaal
samen met veel ruimte voor eigen initiatief en ideeén. In deze omgeving krijg je de
kans om klanten te inspireren en jezelf te ontwikkelen.

Wat wij vragen
e Hbo/wo werk- en denkniveau, commerciéle richting is een pré
e Ervaring in B2B sales, bij voorkeur met langere trajecten
e Uitstekende beheersing van Nederlands en Engels, derde taal is een pluspunt
e Representatief, klantgericht en communicatief sterk
e Stressbestendig, creatief, nauwkeurig en oplossingsgericht
e Zelfstandig maar ook een teamspeler in een internationaal salesteam
e Flexibel ingesteld en geen 9-tot-5-mentaliteit

e Rijbewijs B en bereidheid om door Nederland te reizen

Wat wij bieden
e Salaris tot €5.000 bruto per maand, afhankelijk van ervaring
e Individuele bonusregeling gebaseerd op jouw resultaten
e Auto van de zaak, laptop en telefoon
e Marktconforme secundaire arbeidsvoorwaarden
e Professioneel en betrokken team met korte lijnen
e Innovatieve A-merk producten en een moderne demoruimte

e Zichtbaarheid op internationale beurzen en ruimte om jezelf te ontwikkelen
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Interesse?

Klinkt dit als jouw volgende stap? Meer weten: stuur Reinier een appje of bel
gerust.
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